


Mieux consommer :

Marché de I'occasion, marche de demain ?




L’'occasion : le marché de demain ?

B « Pour chacun des types de produits suivants, avez-vous déja acheté des produits d’occasion ? »
, {En %, sur la moyenne des douze pays)
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" Oui, une fois W Oui, plusieurs fois

Marché de I'occasion : il concerne bien plus que le seul produit
automobile !




L’'occasion : le marché de demain ?

« Pour vous, acheter des produits d’occasion, c'est... »
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France M Moyenne 12 pays

Craintes sur la qualité mais bon moyen de monter en gamme .
Un achat juge globalement non dévalorisant (surtout en France!)




L’'occasion : le marché de demain ?

« Avez-vous déja vendu ces différents produits par vous-méme au moins une fois 7 »
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France M Moyenne 12 pays

Le conso-vendeur : un phénomene récent, avec la France
plutdt en pointe!
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LA

. L'occasion : le marché de demain ?

X P & = 2 . B & 2
- « Avez-vous déja vendu par vous-méme au moins une fois ces produits d'occasion ou pensez-vous en vendre a 'avenir ? »
{En & sur fa mayanne des douze pays)
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Saurce: argudle ce LObeanstoire Calg

Qui a revendu, revendra. Le potentiel de croissance est significatif
grace a Internet. Le « C 2 C » se mue en canal de distribution. é

6



lL’occasion : le marché de demain ?

« A votre avis, quel est le montant total que vous avez obtenu de la vente de produits d’occasion {hors automobile) ? »
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Moins de 300 € M Plus de 300 €

Hors automobiles, les recettes issues de ces ventes « C 2 C »
restent encore limitées. Mais plutot que donner ou jeter, é
pourguoi ne pas vendre? )




Mercl de votre attention
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